BIENVENUE //

Confidences

SMART
SURVE

FOR YO BIS
BRAND

Et vos clients vont adorer
vos questionnaires !
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PROBLEME //

Les questionnaires des marques ne sont
pas toujours tres engageants

-

Dans la liste suivante, qu'avez-vous fait ?

Consulter un catalogue IKEA
Aller dans un magasin IKEA

Au cours des 3| Ilya plus Je ne sals
v Q O O
%

Acheter quelque chose a IKEA

Transporter moi-méme des meubles IKEA jusque chez
moi

Avoir visité un restaurant IKEA
Avoir visité un bistro IKEA

Monter un meuble IKEA moi-méme

Prendre contact avec IKEA pour obtenir des réponses
a mes questions/faire une réclamation
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SOLUTION //

Découvrez Confidences en vidéo,

la solution de feedback qui valorise vos clients et votre image de marque
(cliquez sur l'image)

QUESTIONNAIRE "NOUVEAU QUESTIONNAIRE"

réation > t > >
DESIGN 2 PAGE D'INTRODUCTION
(3 /n ige /

MISE EN PAGE

Image / Vidéo

Description

Titre du questionnaire

Ajouter une description
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POUR QUEL RESULTAT ? //

Derniere engquéte de 32 questions
d’'un tres grand groupe de distribution

envois
5.94% 13.79%
commencés complétés taux de complétion taux d'abandon

Jours

Temps moyen passé sur le formulaire :

“
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MERCI //

Merci !

Confidences

SMART
SURVE Y

FOR YOUR ANDRE CLOAREC
BRAND CEO / Co-Founder

06 77 61 21 95
bonjour@confidences.co
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